Jestes zarowka czy laserem?

Liczy sie
i‘z‘& Strategia




Czes$(, z tej strony Bartek Popiel z bloga ,Liczy sie wynik”.

Znajdujemy sie w serii nagran, w ktérej pokazuje Ci skuteczne strategie,
ktdre spowoduja, ze co najmniej podwoisz ilos¢ swoich klientow.

Chciatbym Ci bardzo serdecznie podziekowac za liczne komentarze i zaan-
gazowanie, zarowno pod pierwszym, jak i drugim nagraniem.

W wideo nr 1 opowiadatem o strategii OTO - one time offer,i mam nadzie-
je, ze juz z niej skorzystates.

Zobacz nagranie o jednorazowej ofercie >>>

W wideo nr 2 pokazywatem Ci trzy rozne czynniki, ktére potaczone razem
maja niesamowity, gigantyczng wrecz site razenia i moga mie¢ ogromny
wptyw na Twdj biznes.

Zobacz nagranie o 3 wyzwalaczach sprzedazy >>>

Jezeli zastosujesz to wszystko do produktu, ktéry ma strategiczne znacze-
nie dla Twojego biznesu, to bedzie miato naprawde kolosalng moc.

Dzisiaj porozmawiamy o jednej z najwazniejszych decyzji, jakie musisz
podjac u siebie w biznesie.

Decyzja, jaka przed Tobg stoi, to kwestia tego, w jaki sposdb bedziesz dzia-
tat: czy jak zaréwka, czy jak laser.
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Zaréwka oswietli cate pomieszczenie, ale nikomu krzywdy nie wyrzadzi,
Swiatto za daleko nie doleci, natomiast laser dziata bardzo wasko, punkto-
WO, jego wigska moze dolecie¢ nawet na odlegtosc kilku kilometrow. To jest
decyzja, ktdrg trzeba podjac. | o tym sobie dzisiaj porozmawiamy. To jest
bardzo wazna rzecz z punktu widzenia Twojej firmy, tego, jak ona bedzie
dziatata i jakie przychody przynosita, wiec zobacz to nagranie do samego
konca.

Jakie firmy dziatajg wedtug strategii zaréwki?

Miedzy innymi firma Samsung. Gdy spojrzysz na ich asortyment, to maja
zaréwno loddéwki, pralki, piekarniki, jak i telewizory, smartfony, komputery

itp.

Tak samo dziata firma Amazon, ktéra na poczatku sprzedawata ksigzki, a
teraz ma wszystko, sprzedaje nawet przestrzen chmurowa, serwery. Krotko
mOwiac, dziatanie to opiera sie na tym, ze skoro mamy klienta, to dosprze-
dajemy mu kolejne ustugi lub produkty. Idziemy szeroko.

Bo przeciez on i tak kupuje rozne rzeczy, wiec dlaczego miatby nie kupowac
u nas.

Strategia zarowki ma swoje plusy, ale i minusy.

Strategia lasera dziata tak, ze idziemy wasko, specjalizujac sie tylko w
jednym segmencie. Tak np. dziatajgq chirurdzy.Jeden zajmuje sie narzadami
wewnetrznymi, drugi operacjami plastycznymi. Ten ostatni segment jest
juz tak zawezony, ze chirurg zajmuje sie tylko bliznami po oparzeniach albo
korektg uszu i nosa. Czyli ma swoja bardzo wyspecjalizowang dziatke.
Kiedys byt tylko grafik, a dzi$ jest grafika 3D, 2D i wektorowa. | te specjali-
zacje tez sg bardzo waskie. Podobnie jest wsrdd programistow.

Ktéra z tych strategii jest lepsza? Zobaczmy to na przyktadzie.
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Powiedzmy, ze miatbys prowadzic¢ firme remontowa. Trzeba sie zastanowic,
czy robimy wszystko, czyli wchodzimy do czyjego$ mieszkania i robimy
panele, instalacje wodno-kanalizacyjng, czy moze skupiamy sie tylko na su-
fitach albo tylko na podtogach. Moze robimy tylko ptytki albo tylko sufity
podwieszane.

Wtedy nasze pole dziatania jest zawezone.

Kazdy przedsiebiorca ma taka pokuse, zeby zrobic co$ jeszcze dla swojego
klienta. Skoro juz go pozyskat, klient go zna, lubi i ufa mu, to moze zrobic
dla niego cos jeszcze. Klient nie bedzie musiat szukac kolejnego fachowca,
a firma remontowa zarobi wiecej. Skoro zrobita mu ptytki, to moze zrobic
mu jeszcze panele, gtadzie na scianach, podwieszane sufity itp. | wszystko
sie niby zgadza. Klient ma fachowca, ktéremu ufa, a przedsiebiorca moze
zarobic wiecej.

Zgadza sie? Niestety nie.

Zauwaz, my, prowadzac bloga, skierowanego do przedsiebiorcow, mogliby-
Smy miec bardzo szeroka palete ustug, byc firmg hostingowa albo zajmo-
wac sie robieniem stron internetowych. Skoro robimy grafike, to mogliby-
sSmy dorobic sie drukarni.

MoglibySmy robi¢ mnostwo rzeczy. Mamy dziesigtki mozliwosci, a jednak
nie wchodzimy w to. | to nie dlatego, ze nie chce nam sig, ale dlatego, ze
taka podjelismy decyzje strategiczna.

Jest taki cztowiek jak Michael Phelps, bardzo uznany ptywak, ktory dwa razy
zdobyt mistrzostwa olimpijskie, a 26 razy byt mistrzem Swiata. Ma 194 cm
wzrostu. Z takimi predyspozycjami mogtby gra¢ w pitke reczng, koszykowke
lub siatkowke. Ale czy wtedy miatby tak fenomenalne wyniki w ptywaniu?

Nie.
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Swietny przyktad waskiego dziatania w celu osiggniecia maksymalnych
wynikéw podat Mike Michalowicz w swojej ksigzce The profit first.

Przytoczyt pewna historie, w ktérej cztowiek o imieniu Ernie przychodzit do
niego dba¢ o trawnik i grabic liscie. W ten sposob zarabiat. Raz Ernie
zauwazyt, ze rynny u Mike’a sg zapchane lis¢mi. Postanowit mu te rynny wy-
czyscic i jeszcze na tym zarobic. Pojechat po drabine, wszedt na dach i zo-
baczyt, ze odstaje kilka dachowek. Powiedziat Mike'owi, ze naprawi je row-
niez. Mike sie zgodzit. Wydaje sie, ze wszystko jest w porzadku, bo Ernie jest
na miejscu i robi dodatkowe ustugi.Ale po wejsciu na dach Ernie zauwazyt,
ze jeszcze kilka rzeczy wymaga naprawy.

Czy Ernie podjat dobra decyzje? Pozornie tak.
Ale tylko pozornie.

Strategicznie byta to jednak bardzo zta decyzja. Zauwaz, ze jako przedsiebi-
orca musisz miec bardzo jasny punkt A - to ten, w ktorym teraz jestes -

i punkt B - ten, do ktorego zmierzasz. Jezeli poszerzasz swoja oferte,
bedziesz co chwile robit inne rzeczy, czyli zaczynates jako cztowiek od gra-
bienia lisci, ale konczysz na naprawianiu rynny, dachu, dachéwek, wiec tak
poszerzasz swojq oferte, ze to potgczenie miedzy punktem A i B nigdy nie
bedzie precyzyjne. Wyjdzie na to, ze sprzedajemy cokolwiek, komukolwiek,
byle by zarobic.
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To nie jest madre prowadzenie biznesu, poniewaz trzeba sie zastanowic
nad kosztami wykonywania takich prac.

Gdy Ernie wszedt na dach, naprawiat te dachowki i czyscit rynne, to grabie
i dmuchawy, ktérych uzywat do czyszczenia lisci, lezaty nieprzydatne, nie
pracowaty na siebie. Wchodzac na dach, musiat zaopatrzyc sie w dodatkowy
sprzet. Kupic drabiny, uprzaz, spirale do wyczyszczenia rynien itp. By¢ moze
musiat opanowac dodatkowe umiejetnosci, douczyc sie czegos albo zatrud-
ni¢ wykwalifikowanego podwykonawce, a to wszystko przeciez kosztuje.

Mike Michalowicz w swojej ksigzce podkresla, ze zamiast by¢ najlepszym
na swiecie w tej jednej rzeczy i dgzy¢ do mistrzostwa, opanowac doskonale
proces dostarczania produktow, aby nasza obstuga byta wysSmienita, a
nasze dostarczanie produktow i ustug byto doprowadzone do mistrzostwa,
robimy coraz wiecej roznych rzeczy i ustug, stajac sie coraz mniej wydajni.

Nasze firmy stajg sie przez to trudniejsze, ludzie do konca nie wiedzg, co my
robimy, ale sg tez kosztowniejsze w prowadzeniu, bo mamy caty asorty-
ment réznego rodzaju sprzetu, ktdry na siebie nie zarabia, lezac odtogiem.

Mike napisat w swojej ksigzce tak:

LZaptacitem Erniemu za to wszystko 1500 dol. Problem jednak polegat na tym,
ze Ernie zainwestowat ok. 2 tys. dol. w narzedzia i materiaty”

Jak widzisz, im bardziej rosnie katalog tego, co my oferujemy, tych naszych
ustug albo produktow, tym czesciej potrzebujemy réznego sprzetu, umie-
jetnosci i narzedzi, a nie wykorzystujemy tego pdézniej w maksymalnym
stopniu. Zajmujesz sie réznymi rzeczami, zamiast jedna, podczas gdy Twoj
sprzet lezy i kurzy sie.

Wiec co jest lepsze: zaréwka czy laser?
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Okazuje sie, ze wiele firm, ktére juz dzis dziatajg szeroko, wtasnie tg strate-
gig zarowki, zaczynato od jednego produktu.

Przeciez wtasnie Amazon zaczynat od ksigzek. Byt tylko i wytacznie ksiegar-
nig internetowa. Dopiero z czasem poszerzyli asortyment. Dlatego firma
remontowa, ktéra wchodzi na rynek, nawet jesli ma ambicje, powinna
zaczaC od jednej rzeczy i w tym byc¢ absolutnym mistrzem. Czyli robic tylko
ptytki lub podwieszane sufity i by¢ w tym mistrzem Swiata. Dopiero po
dwaoch, trzech latach dotozyc kolejne rzeczy.Jest to strategia tzw. gtebokiej
studni, czyli najpierw dziatamy wasko i gteboko, a potem rozpychamy sie
na boki.

W pierwszym wideo opowiadatem o tym, ze sam wyptynatem na kursach
szybkiego czytania i efektywnej nauki. Od tego zaczynatem, to byt mJj
poczatek. W tym bytem wyspecjalizowany, dopiero z czasem dochodzity
kolejne rzeczy. Decyzje typu: jak dziatac i w ktérym kierunku iS¢, czy nowy
pomyst okaze sie dobry, czy robi¢ samemu, czy komus zlecac, sg bardzo isto-
tne, poniewaz musisz policzy¢ koszty alternatywne. Jesli dokupie sprzet, to
czy on bedzie wykorzystany. Czy bardziej optaca sie go wypozyczyc.

Zeby podjac taka decyzje, czy dziatac¢ bardziej jak zaréwka, czy bardziej jak
laser, trzeba odpowiedzie¢ na szereg strategicznych pytan.

Mam dla Ciebie dobrg wiadomosc, gdyz przygotowalismy dla Ciebie te py-
tania. Dostaniesz je od nas w specjalnym PDF-ie.

Jak go dostac? Czytaj dalej!
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PYTANIA W FORMACIE PDF

Zeby go dostac¢, prosze Cie o zostawienie komentarza pod nagraniem
wideo, na stronie LiczySieWynik.pl

Pytania

strategiczne

Wtedy w wiadomosci zwrotnej dostaniesz od nas PDF z tymi konkretnymi
pytaniami. W komentarzu odpowiedz na pytanie: czy dziatasz jak zaréwka,

majac szereg réznego rodzaju produktow i ustug, czy jak laser, bedac
wyspecjalizowanym?

Napisz, jak to wyglada u Ciebie, opisz swoja branze. Zadaj tez pytania, chet-
nie na nie odpowiem.

KLIKNIJ TERAZ TUTAJ | ZOSTAW KOMENTARZ

O 8 i‘#& Is_iﬁaztyeziig i;C:z;;eiir:rtsl[iczysiewynik

youtube.com/user/bartekpopiel



Lista Priorytetowa

Juz niebawem ruszg zapisy na kurs online ,Liczy Sie Strategia”. Osoby, ktore
dotacza do grona uczestnikow w pierwszej kolejnosci (zapisza sie w
pierwszym dniu zapisow) otrzymajg ode mnie specjalny bonus.

Dlatego bardzo wazne jest, aby znalezc sie na liscie priorytetowej, do ktorej
zapisa¢ moze sie w formularzu pod nagraniem wideo.

KLIKNL TUTAJ | ZAPISZ SIE

Jesli zapiszesz sie teraz, to na 12 godzin przed oficjalng
premierg kursu otrzymasz ode mnie powiadomienie.

To tez spowoduje, ze bedziesz mogt znalezc sie w gronie

tych pierwszych oséb, ktére przy zakupie kursu

otrzymaja dodatkowa, bardzo wartosciowa niespodzianke.
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Dziekuje Ci serdecznie
I do zobaczenia

w kolejnych
materiatach wideo!



